
Разработка и продвижение сайтов www.you-x.ru



YOUX — это веб-студия полного цикла. Компания уверенно входит

в ТОП-10 веб-студий Ростова-на-Дону и предоставляет качественные

услуги, используя новейшие инструменты в области разработки

сайтов, поискового продвижения, рекламы в социальных сетях и

интернет-маркетинга для бизнеса в различных сферах.

Мы создаём и развиваем интернет-проекты разного масштаба и уровня

сложности. Хорошая работа для нас — это создание позитивного опыта

взаимодействия с продуктом от оболочки до ядра. В основе нашего

подхода — понимание целей и задач клиента, так как без

продуктивного сотрудничества невозможно достичь наилучшего

результата.

Фокус компании —

интересы клиентов

Главный критерий нашей

работы — качество

Основной принцип нашей

работы — профессиональный

подход

О нас



Сертифицированный
партнер 1С-Битрикс

3 место 5 место 5 место 7 место 10 место

Агентство компании
Яндекс

Партнер Callibri

Рейтинг разработчиков

интернет-магазинов

Ростова-на-Дону в

среднем сегменте

2019

Рейтинг разработчиков

интернет-магазинов на

Joomla в среднем

сегменте 2019

Рейтинг студий,

занимающихся разработкой

и продвижением сайтов из

Ростова-на-Дону 2019

Рейтинг ведущих веб-

студий Ростова-на-Дону

2019

Рейтинг ведущих компаний

по продвижению сайтов

Ростова-на-Дону 2019

Наши достижения



Услуги:

Сайты /

Приложения /

Продвижение /

Дизайн /

Продажа лицензий 1С-Битрикс и Битрикс24

разработка и поддержка

разработка и поддержка

SEO, SMM, контекстная реклама, комплексный интернет маркетинг

создание логотипов и презентаций



кейсы / разработка / #1Сайт Ростовского
музыкального театра

В 2019 году началась масштабная реконструкция одной из главных

культурных достопримечательностей донской столицы —

Ростовского музыкального театра. В ходе восстановительных работ

было принято решение обновить и сайт. Команде YOUX

посчастливилось участвовать в разработке такого интересного и

значимого в культурной жизни города проекта.

rostovopera.ru

Разработать новый интерфейс сайта, отвечающий потребностям

посетителей и учитывающий все особенности публикации анонсов

представлений и мероприятий театра. Дизайн нового сайта должен

подчёркивать и дополнять эстетику самого театра, который в свою

очередь является визитной карточкой города и масшабным явлением

в мировой культуре.

На основе опыта использования старого сайта, изучения аналогичных

примеров и поиска идей мы создали прототип будущего интерфейса.

С помощью прототипа мы смогли провести UX-исследования и

выявить ряд неожиданных гипотез, касающихся не только

потребностей пользователя, но и особенностей театрального дела.

Параллельно с разработкой функционала шла работа над образным

решением будущего сайта. Эта часть оказалась не лёгким, но

увлекательным процессом «поиска истины». Совместно с

руководством театра нам удалось найти подходящее стилистическое

решение, отвечающее не только внешней эстетике, но и внутреннему

ощущению работников театра себя как сообщества.

Задача

Решение



кейсы / разработка / #1



кейсы / разработка / #2Сайт бренда Storeng

Команда YOUX приняла непосредственное участие в создании

нового бренда на рынке холодильного оборудования для

предприятий пищевой промышленности STORENG. Мы создали

систему визуальной коммуникации (фирменный стиль) важнейшим

элементом которой стал сайт компании.

storeng.ru

На основе нового фирменного стиля и информации о компании

нужно создать корпоративный сайт, рассказывающий о деятельности

компании, отражающий её ценности и формирующий позитивный

образ для конкретной целевой аудитории. Сайт должен решать не

только информационные задачи, но и быть мощным имиджевым

инструментом.

Проанализировав конкретную отрасль, мы пришли к пониманию

структуры нового сайта, воплотив её в виде прототипа. Прототип

помог разобраться с информационной архитектурой будущего сайта

и систематизировать контент. Поиск образного решения мы решили

построить вокруг основной идеи. Среди нескольких вариантов мы

выбрали идею термометра, так как все продукты и услуги компании

можно описать, используя шкалу температурных диапазонов. Для

убедительной подачи этой идеи отдельное внимание мы уделили

проработке анимации взаимодействия с интерфейсом.

Задача

Решение



кейсы / разработка / #2



кейсы / разработка / #3Сайт городского новостного
портала «Кто главный.Ростов»

Среди тех, кто хотя бы немного интересуется жизнью Ростова-на-

Дону, вряд ли найдётся человек, не державший в руках журнал «Кто

главный». С ростом популярности интернет-изданий «Кто

главный» решил превратить свой сайт в портал о жизни города.

kg-rostov.ru

Изначально стояла задача — провести редизайн существующего

сайта. Но в ходе более детального изучения отрасли было принято

решение фундаментально изменить подход и создать полноценный

новостной портал, не зависящий от печатного издания и не

дублирующий его. В связи с этим перед нами была поставлена новая

задача — привлечь к проекту аудиторию, то есть спроектировать сайт,

который будет учитывать все требования SEO-продвижения.

Проанализировав существующий сайт с точки зрения продвижения

и пользовательского опыта мы сформировали первичные гипотезы.

Обсудив их с редакционной группой «Кто главный» мы сформировали

чёткое видение проекта. Это должен быть сайт, готовый

к размещению и корректному отображению разнообразного

уникального контента на экранах различных устройств. Мы создали

ряд универсальных шаблонов для публикации разных видов статей,

заметок и объявлений. Навигация сайта позволяет читателю легко

перемещаться между статьями и рубриками.

Задача

Решение



кейсы / разработка / #3



кейсы / разработка / #4Оптовый интернет-магазин
сантехники «СТК»

«СТК-Таганрог» работает на рынке оптовых продаж

сантехнических комплектующих и строительно-хозяйственной

продукции уже более 18 лет. За это время компания заняла

лидирующие позиции поЮжному и Северо-Кавказcкому

федеральным округам. Создание удобного оптового интернет-

магазина — новый вектор роста и развития компании.

stk-t .ru

Изначально стояла задача — провести редизайн существующего

сайта. Но в ходе более детального изучения отрасли было принято

решение фундаментально изменить подход и создать полноценный

новостной портал, не зависящий от печатного издания и не

дублирующий его. В связи с этим перед нами была поставлена новая

задача — привлечь к проекту аудиторию, то есть спроектировать сайт,

который будет учитывать все требования SEO-продвижения.

Проанализировав существующий сайт с точки зрения продвижения

и пользовательского опыта, мы определили первичные гипотезы.

Обсудив их с редакционной группой «Кто главный», мы

сформировали чёткое видение проекта. Это должен быть сайт,

готовый к размещению и корректному отображению разнообразного

уникального контента на экранах различных устройств. Мы создали

ряд универсальных шаблонов для публикации разных видов статей,

заметок и объявлений. Навигация сайта позволяет читателю легко

перемещаться между статьями и рубриками.

Задача

Решение





кейсы / разработка / #4



кейсы / разработка / #5Сайт сети розничных
магазинов Цифроград

Цифроград — это сеть розничных магазинов мобильной

электроники, охватывающаяЮжный федеральный округ. Занимая

лидирующие позиции в оффлайн продажах компания столкнулась с

необходимостью развития в онлайн

egrad.ru

Создать новый интернет-магазин , способный не только расширить

деятельность торговой сети, но и достойно представить бренд на

рынке онлайн-продаж мобильной электроники.

Изучив высококонкурентный рынок мобильной электроники мы

создали предварительный прототип, послуживший «опорой» для

формирования структуры нового сайта. За пелчами «Цифрограда»

огромный опыт оффлайн продаж. Изучение этого опыта позволило

выявить ряд интересных и неожиданных моментов. Проведя ряд

совместных мозговых штурмов со специалистами «Цифрограда» нам

удалось создать детальный прототип, позволяющий протестировать

наши гипотезы. Параллельно с этим нашми дизайнерами было

разработана концепция оформления нового интернет-магазина. В её

основу легли удобство, функциональность и минималистичная

эстетика.

Задача

Решение









кейсы / разработка / #6Сайт производственной
компании GAZSNAB

Компания специализируется на производстве и поставке

электрооборудования для промышленных предприятий, офисов, а

также взрывозащищенного оборудования для

нефтегазохимических комплексов. Работая на

высококонкурентном рынке для создания «лучшего в отрасли

сайта» руководство GAZSNAB обратились

именно к нам!

gaz-snab.com

Нужно создать корпоративный сайт-каталог для производственной

компании «GAZSNAB». Целевая аудитория чётко сегментирована

на две группы: руководители крупных компаний и технические

специалисты, занимающиеся подбором необходимого светового

оборудования. Исходя из этого сайт должен носить не только

презентационно-имиджевый характер, но и помогать разобраться

в огромном количестве технических нюансов представленной

продукции.

Для создания прототипа сайта мы проанализировали огромное

количество сайтов конкурентов и погрузились в изучение

технических нюансов, характерных для данной продукции. Что-бы

сформировать основные гипотезы нам нужно было хорошо

ориентироваться в технических характеристиках. Разработка

визуальной концепции началась с отрисовки «презентационной»

части, включающей главную страницу и разделы «О компании»

Задача

Решение







Для получения эффективного сайта многим компаниям

не имеет смысла прибегать к индивидуальной

разработка, а достаточно использовать возможности,

которые дают готовые решения. Представьте, что сайт

– это костюм. Вы можете заказать индивидуальный

пошив и получите вещь, которая будет идеальной и на

100% соответствовать вашим желаниям. А можете

обратиться в проверенный магазин и получить

отличную вещь, которая будет полностью выполнять

все свои задачи, но не будет уникальной.

Сайты на готовом
решении

Сайт агентства элитной
недвижимости RENOMME

renomme-realty.ru



Сайт школы активного долголетия
Александра Олейникова

www.ageguru.ru

Сайт мебельной фабрики"Алиса"
al isa-mf.ru



Интернет-магазин "SEMIN"
pro-rm.ru

Интернет-магазин детской одежды
"Детские цены"
detskietseny.ru



Сайты
на конструкторе

Сайт языковой школы Lime
School

www.l imeschool .ru



Лендинг оптового направления
MozartHouse
mozart-house.ru

Cайт художника Екатерины Долгой
dolgaya-art .com



Cайт дома бизнес класса из
Ставрополя
mozart-house.ru

Сайт строительной компании
"Эстархи"
estarhi . ru



Контекстная
реклама

Оптимальная цена клика

Точный таргетинг

Максимальная конверсия

Рыба-текст. Векторная форма относительно требует

перейти к поступательно перемещающейся системе

координат, чем и характеризуется момент силы трения

Векторная форма относительно требует перейти к

поступательно перемещающейся системе координат,

чем и характеризуется момент силы трения

Векторная форма относительно требует перейти к

поступательно перемещающейся системе координат,

чем и характеризуется момент силы трения



кейсы / контекстная реклама #1

Жалюзи на заказ

Провели аудит сайта и анализ конкурентов. Для более выгодной отстройки на

высококонкурентном рынке разработали фирменный стиль. Создали новый лендинг.

Запустили новую рекламную кампанию в Яндекс.Директ (поиск, РСЯ, ретаргетинг), а

также начали рекламу в Google Ads (поиск и КМС). Настроили коллтрекинг от Callibri,

чтобы считать конверсию и цену лида.

По результатам работы первого месяца выявили зону роста — продажи B2B (жалюзи для

дилеров), а также возможность получать большие заказы (школы, предприятия и т. п.). На

лендинге добавили разделы для соответствующих целевых аудиторий. Это позволило

повысить конверсию в данном сегменте и привлечь новые лиды.

Анализ трафика по первому месяцу показал довольно высокий уровень отказов с

мобильных на этом лендинге 30%. Получив больше данных о поведении пользователей,

мы хорошо адаптировали лендинг и существенно повысили скорость его работы.

Процент отказов в результате этих мер снизился на 12%.

Подключение коллтрекинга позволило объективно оценивать результаты рекламной

кампании. Сравнили конверсию в разрезе рекламного канала. Выяснили, что у этого

клиента конверсия по Google Ads на 7% выше, чем в Яндекс.Директ и цена лида примерно

на 30% ниже. Поэтому на следующие месяцы продвижения бюджет был распределен в

сторону Google Ads.

Это позволило снизить стоимость лида на 300 руб.

Контекстная реклама в Яндекс.Директ. Устаревший сайт с низкой конверсией.

Оценка эффективности рекламной кампании производилась интуитивно, без

аналитики.

Обеспечить беспрерывный поток лидов.

Результаты после первого месяца:

Проделанная работа

Ростов-на-Дону

Было

Задача

Результаты после 6 месяцев продвижения:



кейсы / контекстная реклама #3

Продвижение сайта
медицинской клиники

Запущена рекламная кампания в Яндекс.Директ (поиск, РСЯ,

Баннер на поиске), Google Ads. Пройдена модерация в

Google Ads. Совместно с SEO-отделом доработаны

посадочные страницы. Подключена система коллтрекинга

Callibri.

Созданы новые посадочные страницы для более узких

направлений. Повышение релевантности посадочных

позволило не только повысить конверсию, но и снизить

стоимость клика. Это привело к уменьшению цены лида и

повышению количества звонков и заявок без изменения

бюджета. Подключение системы коллтрекинга позволило

отследить источники звонка и собрать базу для дальнейшей

работы с Яндекс.Аудиторями. А также аналитика звонков

помогла клиенту провести качественные изменения в работе

операторов и повысить конверсию из звонка в запись.

Активная рекламная кампания. Неполная запись в клинике.

Несколько рекламных каналов. Отсутствие аналитики.

Повысить запись пациентов, регулярно оповещать

пациентов о новых акциях.

Результаты после первого месяца:

Проделанная работа

Краснодар

Было

Задача

Результаты после 6 месяцев продвижения:



кейсы / контекстная реклама #2

Пластиковые
окна на заказ

Провели редизайн сайта для повышения конверсии. Запустили новую рекламную

кампанию в Яндекс.Директ и Google Ads. Настроили коллтрекинг, расставили цели в

Метрике и Analytics.

Помимо контекстной рекламы запустили медийную рекламу для повышения

узнаваемости бренда, что очень актуально для высококонкурентного рынка.

Анализ конверсии в разрезе канала показал более высокую эффективность у Google Ads

(на 200 руб ниже цена клика, на 3% выше конверсия). Поэтому на последующие

размещения бюджет распределили в сторону Google Ads.

Контекстная реклама в Яндекс.Директ и Google Ads.

Неудовлетворенность количеством лидов

Обеспечить повышение количества лидов без увеличения

бюджета

Результаты после первого месяца:

Проделанная работа

Ставропольский край

Было

Задача

Результаты после 6 месяцев продвижения:



SEO
продвижение

Возьмем на себя работы по продвижению сайта в ТОП,

привлечению клиентов из поисковых систем и сделаем

все для того, чтобы ваш доход стал больше. SEO-

продвижение сайта подходит различным кампаниям

независимо от региона, а также популярности товаров

или услуг, которые они предоставляют. В первую

очередь раскрутка сайта в ТОП 10 рекомендуется:

SEO продвижение идеально
подходит

Интернет-магазинам, которые имеют большой

ассортимент товаров и резерв развития

для поисковой оптимизации

Имиджевым сайтам, для которых важна репутация

Сайтам, реализующим услуги/товары для узкого

сегмента рынка



SMM
продвижение

Контент-маркетинг в соцсетях

Продвижение в соцсетях

Ведем страницы и группы для бизнеса в социальных

сетях: составляем контент-стратегию, разрабатываем

дизайн и создаем контент, а также занимаемся

обратной связью и ответами на комментарии

Разрабатываем и тестируем таргетированную рекламу,

занимаемся ремаркетингом и ретаргетингом, работаем

с блогерами и лидерами мнений, настраиваем умный

массфоловинг

Помогаем бизнесу общатьсяс клиентами в социальных

сетях. Создаем посты, которые хотят лайкать, репостить

и комментировать



Контакты
г. Ростов-на-Дону, ул. 14-линия, дом 46А

+7 (863) 322-64-62

+7 (960) 456-60-72

office@you-x.ru

сканируйте код
и сразу проложите

маршрут к нам


