
БУДЕМ ЗНАКОМЫ!
ПРЕЗЕНТАЦИЯ АГЕНТСТВА



Наши Клиенты





Наша миссия

Компания КИВИ успешно развивается на рынке услуг с 

2010 года. За это время мы получили солидный опыт в 

сфере торгового маркетинга и репутацию 

добросовестного партнера. Тщательно взвешивая 

каждое решение, мы четко следуем единому курсу и 

направлению; предлагать только разумные цены и 

только качественный сервис! 



Мы предлагаем

Визитный мерчандайзинг

Мониторинг продукции

Доставка и установка «promo» и  «pos» оборудования
в точки продаж

Совмещенный стационарный мерчандайзинг

Выделенный мерчандайзинг



География

МСК и СПБ Регионы

Ашан 49 52

Метро 28 92

Окей 66 42

Магнит ГМ 4 429

Магнит ММ 1500 5000

Лента 125 156

Карусель 43 55

Перекресток 468 177

Пятерочка 2747 3749

Табрис ∞ 11



Стоимость
цены приведены без учета НДС*

От 501 ТТ и выше 140 руб/час

От 401 до 500 ТТ 145 руб/час 

От 301 до 400 ТТ 155 руб/час

От 201 до 300 ТТ 165 руб/час

От 101 до 200 ТТ 170 руб/час

До 100 ТТ 175 руб/час



Мерчандайзинг

Осуществление ротации продукции в том числе по срокам 
годности

Мониторинг цен, наличие продукции, 
покупательской активности и

проходимости в точках продаж.

Контроль присутствия ассортимента продукции Заказчика в торговой точке и 
своевременное предоставление Заказчику (дистрибьютору) информации об угрозе 

возникновения ситуации OOS (out of stock)

Наличие услуги — «Горячая линия» для каждого клиента

Переговоры с администрацией торговых точек,

рекомендации и влияние на заказ продукции.

Проверка наличия и актуальности ценников



Взаимодействие
клиентский сервис*

Выделенный менеджер

Наличие выделенного 
менеджера и возможность 

постановки и получения самой 
оперативной информации с 

полей. 
Специальное

ПО

Позволяет каждому клиенту получить 
удаленный доступ и в любое время посмотреть 

результат нашей работы.

ВЭБ-конструктор

С помощью функций конструктора, клиент без 
труда может составить аналитический отчет или 

сделать срез по заданным данным.

Облачное хранилище

Наш облачный сервис без труда разместит все 
данные клиента, а мы позаботимся об их 

сохранности на год вперед.



Контроль

Все наши сотрудники работают в едином информационном пространстве. Мы контролируем 
передвижения мерчандайзеров и любые изменения маршрутов  и графиков посещений 

отображаются в интерфейсе клиента.

Наличие службы СВ позволяет нам эффективно управлять персоналом и координировать 
действия сотрудников непосредственно в полях. 

В любой момент времени, клиент по предварительному согласованию сам может 
организовать независимый аудит, путем направления своих представителей в каналы сбыта 

своей продукции.

Мы также готовы организовать для Вас удобный график совместных аудитов. Ваши 
представители смогут зафиксировать нарушения и отобразить их в акте на месте. Мы со 
своей стороны оперативно в течении 24ч предоставим обратную связь, либо устраним 

нарушения в отведенное время. 



Начало проекта: июнь 2008г. по текущий период
Охват:  150 торговых точек Краснодара и 205 Семейных Магнита 
по РФ, Торговые точки Крымского п-ва, 850 ММ Магнит по РФ, 180 
ТТ Пятерочка по РФ

Задачи

• Расширение выкладки на основном месте
• Продвижение продукта за счет дополнительных мест в выкладки
• Соблюдение соответствия ассортимента матрице  компании
• Отсутствие OOS
• Эффективное проведение промо программ в торговых точках 

BRAND BTL

• Подбор и тренинг персонала
• Организация работы  в сетях с составлением  индивидуального 

графика посещений торговых точек
• Еженедельная отчетность по представленности
• Ежемесячный мониторинг и фотоотчет

Nivea 
Мерчендайзинг



Начало проекта: ноябрь 2013г. по текущий период
Охват:  230 магазинов  Семейный Магнит по РФ, 80 Окей, 80 
магазинов Карусель , 9 магазинов Наш, 4700 магазинов Магнит по 
РФ, 90 магазинов Перекресток, 95 магазинов Ашан

Задачи

• Расширение выкладки на основном месте
• Продвижение продукта за счет дополнительных мест в выкладки
• Соблюдение соответствия ассортимента матрице  компании
• Отсутствие OOS
• Эффективное проведение промо программ в торговых точках

Болеар Медика
Мерчендайзинг



Начало проекта: январь 2013г. по текущий период
Охват:  350 магазинов  Семейный Магнит по РФ, 92 Федеральных 
магазина по РФ, 2200 магазина Магнит по РФ

Задачи

• Расширение выкладки на основном месте
• Продвижение продукта за счет дополнительных мест в выкладки
• Соблюдение соответствия ассортимента матрице  компании
• Отсутствие OOS
• Эффективное проведение промо программ в торговых точках

Ferrero
Мерчендайзинг





Начало проекта: ноябрь 2014г. по текущий период
Охват:  150 магазинов Семейный Магнит по РФ

Кубань-Вино
Мерчендайзинг

Задачи

• Расширение выкладки на основном месте
• Продвижение продукта за счет дополнительных мест в выкладки
• Соблюдение соответствия ассортимента матрице  компании
• Отсутствие OOS
• Эффективное проведение промо программ в торговых точках



Начало проекта: май 2014г. по текущий период
Охват:  90 магазинов Ашан по РФ, 80 магазинов Карусель по РФ

Задачи

• Расширение выкладки на основном месте
• Продвижение продукта за счет дополнительных мест в выкладки
• Соблюдение соответствия ассортимента матрице  компании
• Отсутствие OOS
• Эффективное проведение промо программ в торговых точках

ТМ Умница
Мерчендайзинг



Начало проекта: май 2015г. по текущий период
Охват:  450 локальных магазинов РФ, 60 Метро по РФ, 9 
Магазинов Наш, 5 магазинов Зельгросс по РФ

Задачи

• Расширение выкладки на основном месте ТМ Papia и Familia
• Продвижение продукта за счет дополнительных мест в выкладки
• Соблюдение соответствия ассортимента матрице  компании
• Отсутствие OOS
• Эффективное проведение промо программ в торговых точках

HAYAT
Мерчендайзинг



Начало проекта: июнь 2016г. по текущий период

Задачи

• Расширение выкладки на основном месте продаж продукции 
ЮЖНОЙ СОКОВОЙ КОМПАНИИ

• Продвижение продукта за счет дополнительных мест в выкладки
• Соблюдение соответствия ассортимента матрице  компании
• Отсутствие OOS

ЮСК
Мерчендайзинг



Начало проекта: январь 2015г. по текущий период
Охват:  80 магазинов Семейный Магнит

Задачи

• Расширение выкладки на основном месте ТМ Belize, Johnnie Walker, 
Captain Morgan;

• Продвижение продукта за счет дополнительных мест в выкладки
• Соблюдение соответствия ассортимента матрице  компании
• Отсутствие OOS
• Эффективное проведение промо программ в торговых точках

Diageo
Мерчендайзинг



Начало проекта: январь 2015г. по текущий период
Охват:  60 магазинов Метро по РФ, 90 магазинов Лента по РФ, 80 магазинов 
Окей РФ, 50 магазинов Карусель по РФ, 45 магазинов Ашан по РФ

Задачи

• Расширение выкладки на основном месте ТМ Махеев, конфеты Ажур, 
Шато, Руа

• Продвижение продукта за счет дополнительных мест в выкладки
• Соблюдение соответствия ассортимента матрице  компании
• Отсутствие OOS
• Эффективное проведение промо программ в торговых точках

ЗАО Эссен Продакшен АГ
Мерчендайзинг



Начало проекта: ноябрь 2016г. по текущий период
Охват:  350 магазинов Семейный Магнит по РФ

Задачи

• Расширение выкладки на основном месте ТМ МКНП;
• Продвижение продукта за счет дополнительных мест в выкладки
• Соблюдение соответствия ассортимента матрице  компании
• Отсутствие OOS
• Эффективное проведение промо программ в торговых точках

Московская кофейня на Паяхъ
Мерчендайзинг



Начало проекта: октябрь 2017г. по текущий период
Охват:  ГМ Магнит, Метро, Ленты и Океи по всей России

Задачи

• Расширение выкладки на основном месте;
• Продвижение продукта за счет дополнительных мест в выкладки
• Соблюдение соответствия ассортимента матрице  компании
• Отсутствие OOS
• Эффективное проведение промо программ в торговых точках

PHILIPS
Мерчендайзинг



Начало проекта: февраль 2019г. по текущий период

Задачи

• Расширение выкладки на основном месте продаж продукции 
торговых марок хлебцов: Круазетт и Щедрые

• Продвижение продукта за счет дополнительных мест выкладки
• Соблюдение соответствия ассортимента матрице  компании
• Отсутствие OOS

Круазетт
Мерчендайзинг



Начало проекта: февраль 2019г. по текущий период

Задачи

• Расширение выкладки на основном месте продаж продукции 
торговы[ марок: детское питание Semper и злаковых батончиков Corny

• Продвижение продукта за счет дополнительных мест в выкладки
• Соблюдение соответствия ассортимента матрице  компании
• Отсутствие OOS

HERO
Мерчендайзинг



Начало проекта: декабрь 2017г. по текущий период
Охват:  ТС Окей по всей России

Задачи

• Выкладка продукции;
• Соблюдение планограммы компании
• Соблюдение соответствия ассортимента матрице  компании
• Отсутствие OOS

Japan Tobacco International
Мерчендайзинг



ВЫБИРАЙТЕ КИВИ!
Адрес РА «Киви»:

Краснодар, ул. Стасова 182/1, офис 18, ТРЦ Медиаплаза
Генеральный директор Левицкая Ирина

Телефон 8 965 484-28-28 эл.почта: i.levickaya@kiwibtl.ru
Менеджер по работе с Ключевыми клиентами Бикша Татьяна

Телефон 8 961 532-80-81  эл.почта: tbiksha@mail.ru
Email Info@kiwibtl.ru

Наш сайт www.pro-kiwi.ru
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