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АГЕНТСТВО ИНТЕРНЕТ-
МАРКЕТИНГА ПОЛНОГО ЦИКЛА

Пару слов о Toп-7

20 ЛЕТ СОЗДАЁМ САЙТЫ И РЕКЛАМУ
Успешно реализовали более 2000 проектов в 450+ 
нишах. Умеем работать с государственными 
проектами, крупными брендами и малым бизнесом.

ЗАРАБАТЫВАЕМ ТОЛЬКО ВМЕСТЕ С КЛИЕНТАМИ
В этом наша главная миссия, поэтому предлагаем 
только то, что действительно сработает, а не просто 
чтобы « продать».

НАША СИЛА - В ЛЮДЯХ
Команда - стабильна, это наш главный бесценный актив. 40+ 
штатных экспертов с опытом более 5 лет, которых можно 
увидеть лично или подключить для встречи и обсуждения 
вашего проекта. Наш офис находится в Нижнем Новгороде



АГЕНТСТВО ИНТЕРНЕТ-
МАРКЕТИНГА ПОЛНОГО ЦИКЛА

Разработка 
сайтов
Продающие и имиджевые 
лендинги, корпоративные 
сайты, интернет-магазины

Инструменты для решения ваших задач

ГЕОсервисы

Теперь это не просто доска 
объявлений, а целая соцсеть. 

Реклама в Я.
Директ

Вы в ТОП-10 поисковой выдачи 
Яндекс или Google. Клиенты 
сами легко вас найдут.

Реклама в 
VK, TG, OK

Продвижение
на АВИТО

SEO-
продвижение

Реклама по ключевым 
запросам в Яндекс и на сайтах 
рекламной сети

Тренд 23-24 года. 
Продвижение и реклама в Я.
Картах, Дубль Гис и G.Maps

Найдём тех, кто интересуется 
вашим продуктом в любых 
социальных сетях



Клиент TOP-7 Анна Стекольщикова
Digital-консультант, TOP-7

АГЕНТСТВО ИНТЕРНЕТ-
МАРКЕТИНГА ПОЛНОГО ЦИКЛА

Все вопросы по проекту возьмёт на себя ваш личный менеджер-маркетолог, а если нужно - любой 
специалист подключится к встрече и обсуждению вашего проекта.

Делегируйте интернет-маркетинг Top-7

Отдел SEO-продвижения SMM-отдел

Отдел рекламы Отдел маркетинга

Отдел WEB-разработки



АГЕНТСТВО ИНТЕРНЕТ-
МАРКЕТИНГА ПОЛНОГО ЦИКЛА

Клиенты о нашей работе

Посмотреть все отзывы о Топ-7 в Яндекс

https://yandex.ru/profile/1059445663


Это говорит о том, что агентство 
оказывает услуги, соответствующие 
критериям качества Яндекс

АГЕНТСТВО ИНТЕРНЕТ-
МАРКЕТИНГА ПОЛНОГО ЦИКЛА

Ежегодно 
подтверждаем 
статус 
партнера Яндекс



Чтобы быть в курсе всех новинок 
рекламного рынка, повышать 
экспертность и насмотренность 
команды

АГЕНТСТВО ИНТЕРНЕТ-
МАРКЕТИНГА ПОЛНОГО ЦИКЛА

Участвуем в 
закрытых 
программах 
обучения Яндекс



в рейтингах и аттестациях 
по всем направлениям

АГЕНТСТВО ИНТЕРНЕТ-
МАРКЕТИНГА ПОЛНОГО ЦИКЛА

Регулярно
подтверждаем 
свой уровень



АГЕНТСТВО ИНТЕРНЕТ-
МАРКЕТИНГА ПОЛНОГО ЦИКЛА

Участвуем в 
развитии и 
стандартизации 
рынка интернет-
рекламы



АГЕНТСТВО ИНТЕРНЕТ-
МАРКЕТИНГА ПОЛНОГО ЦИКЛА

20 лет делаем маркетинг понятным и 
предсказуемым для предпринимателей



АГЕНТСТВО ИНТЕРНЕТ-
МАРКЕТИНГА ПОЛНОГО ЦИКЛА

Кейсы и портфолио

00 / 00



АГЕНТСТВО ИНТЕРНЕТ-
МАРКЕТИНГА ПОЛНОГО ЦИКЛА

Ультрасовременная театрально-концертная площадка в 
центре Нижнего Новгорода. Комплекс рассчитан на 
проведение мероприятий различного формата и самого 
высокого уровня: концерты, спектакли, фестивали, 
дефиле, творческие встречи, семинары, конференции, 
шоу.

Срок разработки 2 месяца

Разработка сайта для 
сервиса ZONT

Посмотреть сайт

Задача заключалась в том, чтобы разработать сайт 
для компании-производителя системы ZONT. В рамках 
сайта нужно было рассказать и о самом сервисе,и о 
компании производителе, а также разработать 
интернет-магазин. 
Особенно важно было упростить приобретение 
товара, чтобы минимизировать промежуток времени 
между просмотром товара пользователем до 
совершения им покупки.

Срок разработки 4 месяца

https://zont.online/


Ультрасовременная театрально-концертная площадка в 
центре Нижнего Новгорода. Комплекс рассчитан на 
проведение мероприятий различного формата и самого 
высокого уровня: концерты, спектакли, фестивали, 
дефиле, творческие встречи, семинары, конференции, 
шоу.

Срок разработки 2 месяца



АГЕНТСТВО ИНТЕРНЕТ-
МАРКЕТИНГА ПОЛНОГО ЦИКЛА

Ультрасовременная театрально-концертная площадка в 
центре Нижнего Новгорода. Комплекс рассчитан на 
проведение мероприятий различного формата и самого 
высокого уровня: концерты, спектакли, фестивали, 
дефиле, творческие встречи, семинары, конференции, 
шоу.

Срок разработки 2 месяца

Сайт для парка 
“Швейцария”

Посмотреть сайт

Это был городской проект. “Красивому, обновленному 
парку -  красивый сайт!”,  - решили мы и под таким 
девизом начали разработку проекта.
На сайте много панорамных фотографий любимых 
всеми уголков парка. А яркие и стильные элементы 
дизайна отлично дополняют картину.

https://swissparknn.ru/


АГЕНТСТВО ИНТЕРНЕТ-
МАРКЕТИНГА ПОЛНОГО ЦИКЛА

Ультрасовременная театрально-концертная площадка в 
центре Нижнего Новгорода. Комплекс рассчитан на 
проведение мероприятий различного формата и самого 
высокого уровня: концерты, спектакли, фестивали, 
дефиле, творческие встречи, семинары, конференции, 
шоу.

Срок разработки 2 месяца

Сайт для технопарка 
“Анкудиновка”

Посмотреть сайт

Перед нами стояла задача сделать редизайн старого 
сайта, а также улучшить и упростить структуру 
внутренних страниц. В технопарке много всего 
полезного — это резидентство, конференц-услуги, 
фонд содействия инновациям — важно было классно 
презентовать эти услуги и продумать подачу 
информации внутри каждый страницы, чтобы это 
было просто и понятно. Разработали прототип и потом 
воплотили его в жизнь.

https://itpark-nn.ru/


Ультрасовременная театрально-концертная площадка в 
центре Нижнего Новгорода. Комплекс рассчитан на 
проведение мероприятий различного формата и самого 
высокого уровня: концерты, спектакли, фестивали, 
дефиле, творческие встречи, семинары, конференции, 
шоу.

Срок разработки 2 месяца



АГЕНТСТВО ИНТЕРНЕТ-
МАРКЕТИНГА ПОЛНОГО ЦИКЛА

Ультрасовременная театрально-концертная площадка в 
центре Нижнего Новгорода. Комплекс рассчитан на 
проведение мероприятий различного формата и самого 
высокого уровня: концерты, спектакли, фестивали, 
дефиле, творческие встречи, семинары, конференции, 
шоу.

Срок разработки 2 месяца

Бурлящий сайт для 
компании BIOMIX

Посмотреть сайт

Цель этого сайта не продавать, а достойно показать 
хороший продукт с гарантированным результатом — 
реагент для быстрой, простой и качественной очистки 
и санации систем водоснабжения в самолетах, 
поездах, судах. Основная категория пользователей — 
это крупный бизнес. Сайт получился очень живым. 
Динамическое поведение пользователь видит в 
каждом блоке (бурлящая вода на первом экране и 
прозрачные буквы, выплывающие плашки, волны, 
разбегающиеся от наведения пузыри и много чего 
ещё).

https://purogene.biomix.site/


Ультрасовременная театрально-концертная площадка в 
центре Нижнего Новгорода. Комплекс рассчитан на 
проведение мероприятий различного формата и самого 
высокого уровня: концерты, спектакли, фестивали, 
дефиле, творческие встречи, семинары, конференции, 
шоу.

Срок разработки 2 месяца



АГЕНТСТВО ИНТЕРНЕТ-
МАРКЕТИНГА ПОЛНОГО ЦИКЛА

Ультрасовременная театрально-концертная площадка в 
центре Нижнего Новгорода. Комплекс рассчитан на 
проведение мероприятий различного формата и самого 
высокого уровня: концерты, спектакли, фестивали, 
дефиле, творческие встречи, семинары, конференции, 
шоу.

Срок разработки 2 месяца

Сайт для 
разработчиков ПО

Посмотреть сайт

Лёгкий сайт для сложного продукта. Сделали 
прототип, провели интервью с клиентом, продумали 
ключевые смыслы, отрисовали дизайн и добавили 
минимальную анимацию.

https://insiddev.com/


Ультрасовременная театрально-концертная площадка в 
центре Нижнего Новгорода. Комплекс рассчитан на 
проведение мероприятий различного формата и самого 
высокого уровня: концерты, спектакли, фестивали, 
дефиле, творческие встречи, семинары, конференции, 
шоу.

Срок разработки 2 месяца



Клиент: компания 
занимается продажей 
радиаторов

АГЕНТСТВО ИНТЕРНЕТ-
МАРКЕТИНГА ПОЛНОГО ЦИКЛА

Задачи:
1. Удвоить число обращений 
из интернета
2. Оптимизировать расходы 
на рекламу за счёт снижения 
стоимости лида
3. Снизить стоимость лида
4. Протестировать 
дополнительные рекламные 
каналы

Снизили стоимость заявки 
из Я.Директ

в 15 раз
Увеличили число конверсий

в 12 раз

КЕЙС: Продажа радиаторов

1. Провели бизнес-интервью, чтобы доработать 
смыслы на существующих посадочных 
страницах
2. Добавлены дополнительные формы захвата и 
лид-магниты для холодной и теплой аудитории 
(в том числе отдельно для дизайнеров). 
3. Добавлены блоки, повышающие доверие к 
компании
4. Доработана структура многостраничного 
сайта для улучшения видимости сайта в 
поисковых системах
5. Оформили профиль компании в Я.картах и 
запустили рекламу
6. Полностью переработана рекламная 
кампания на Я.Директ (см след.слайд)

Что было сделано:

Увеличили число целевых 
действий из Я.Карт

в 3 раза



АГЕНТСТВО ИНТЕРНЕТ-
МАРКЕТИНГА ПОЛНОГО ЦИКЛА

КЕЙС: Продажа радиаторов - Я.Директ

1. Переработали структуру и скорректировали 
содержимое элементов фида.
2. Добавили товарные кампании, ЕПК с 
товарными объявлениями на основе нового фида.
3. Добавили доп.кампании для расширения 
охвата: бренд, поисковый ретаргетинг, с 
околоцелевыми фразами.
4. Разделили стратегию продвижения на 2 
направления: продажа товара конечным 
потребителям и продажа товара организациям, 
предпринимателям (т.е. написали 2 вида текстов).
5. Оптимизировали кампании: выставляли 
корректировки – повышающие на эффективные 
аудитории, понижающие – на неэффективные; 
отключали неработающие фразы и регионы.
6.Скорректировали структуру аккаунта
7.Изменили креативы, добавили карусель, 
кнопки, промоакцию.
8.Настроили и проверили корректность работы 
систем аналитики.

Что было сделано в РК Я.Директ:



АГЕНТСТВО ИНТЕРНЕТ-
МАРКЕТИНГА ПОЛНОГО ЦИКЛА

КЕЙС: Продажа радиаторов - Я.Директ



АГЕНТСТВО ИНТЕРНЕТ-
МАРКЕТИНГА ПОЛНОГО ЦИКЛА

КЕЙС: Продажа радиаторов - Я.Карты
число целевых действий выросло в 3 раза



АГЕНТСТВО ИНТЕРНЕТ-
МАРКЕТИНГА ПОЛНОГО ЦИКЛА

КЕЙС: Продажа радиаторов - Я.Карты
число целевых действий выросло в 3 раза



Клиент: компания-
производитель с/х 
оборудования

АГЕНТСТВО ИНТЕРНЕТ-
МАРКЕТИНГА ПОЛНОГО ЦИКЛА

Задачи:
1. Увеличить число обращений 
из Я.Директ на 30%
2. Обновить и доработать сайт

Больше конверсий, чем в 
среднем по рынку*

на 121%
Цена цели (заявка/звонок) 
ниже, чем у конкурентов на

на 60%

КЕЙС: Продажа с/х оборудования

1. Провели бизнес-интервью, чтобы 
доработать смыслы на существующих 
посадочных страницах
2. Проработали структуру и контент на 
посадочных страницах сайта, на которые 
идёт рекламный трафик. 
3. Добавлены блоки, повышающие 
доверие к компании
4. Доработана структура 
многостраничного сайта для улучшения 
видимости сайта в поисковых системах
5. Переработано семантическое ядро, 
распределение ключевых запросов и 
настройки рекламных кампаний.
6. Добавили доп.рекламные кампании на 
Я.Директ

Что было сделано:

Процент конверсии выше, 
чем у конкурентов

на 167%
*средние показатели по рынку предоставлены компанией Яндекс



АГЕНТСТВО ИНТЕРНЕТ-
МАРКЕТИНГА ПОЛНОГО ЦИКЛА

КЕЙС: Продажа с/х оборудования - Я.Директ
Добились показателей лучше, чем в среднем по рынку



АГЕНТСТВО ИНТЕРНЕТ-
МАРКЕТИНГА ПОЛНОГО ЦИКЛА

К нам обратился клиент - бетонный завод. На момент обращения у него было только SEO-
продвижение и заявок катастрофически не хватало. Усложняло ситуацию еще и то, что рейтинг в 
сервисе Яндекс.Карты составлял только 2,7 звезд, что также “отсеивало” часть потенциальныйх 
клиентов. 

ЗАДАЧИ, которые мы поставили перед собой совместно с клиентом:

➔ увеличить количество обращений (за 3 месяца) на 40%
➔ обеспечить стоимость лида не выше 1500р.
➔ улучшить рейтинг 2,7 минимум до 3,5
➔ остановить лавину негатива в карточке организации в Я.Картах.

Кейс: продажа бетона



АГЕНТСТВО ИНТЕРНЕТ-
МАРКЕТИНГА ПОЛНОГО ЦИКЛА

КЕЙС: Продажа бетона - работа с репутацией
➔ В первую очередь мы проработали 

карточку, получили статус 
подтвержденной организации, 
обработали все негативные комментарии 
и одним новый отзывом остановили волну 
негатива.

➔ В ходе интервью с клиентом и 
исследования ниши выяснили, что это 
особенность данной тематики и клиентов. 
Очень часто клиент не делает точный 
расчёт сколько бетона нужно, при этом, 
когда бетона не хватило, обвиняют завод.

➔ При том, что у клиента на заводе 
присутствует двойной весовой контроль, 
и чаще бетон наоборот заливают с 
небольшим запасом, поэтому “недолив” 
исключен.



АГЕНТСТВО ИНТЕРНЕТ-
МАРКЕТИНГА ПОЛНОГО ЦИКЛА

КЕЙС: Продажа бетона - работа с репутацией
На графике мы видим изменение 
рейтинга организации, а ниже приводим 
отзыв, который остановил лавину 
негатива + придумали как 
стимулировать заказчиков бетона чаще 
оставлять отзывы в профиле. После 
этого положительные отзывы стали 
появляться чаще.



АГЕНТСТВО ИНТЕРНЕТ-
МАРКЕТИНГА ПОЛНОГО ЦИКЛА

КЕЙС: Продажа бетона - Я.Директ за 3 месяца
Число кликов выросло в 

Кол-во конверсий выросло 

в 15 раз

Цена лида в итоге составила:

1332 р.

Результаты за 3 месяца:

● По окончании первого месяца работ получили 19 
конверсий (16 уникальных звонков и 3 формы с сайта) 
по цене 1056,71 руб. за конверсию. 

● В следующие 3 месяца увеличивали бюджет, 
оптимизировали кампании. В июле в дополнение к сайту 
сделали продающий лендинг (т.к. сайт клиента в 
большей степени является информационным, чем 
продающим).

● Для лендинга также настроили ТГО на поиске и в сетях,  
товарные кампании с «ручным» фидом.

6,9 раза
с 701 до 4805

с 19 до 285/мес
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КЕЙС: Продажа бетона - сводная таблица

В итоге самое большое число лидов мы получили из Я.Директ, а вот самую низкую стоимость лида показали 
- Я.Карты (202р/лид). Продажа бетона - сезонная тематика. Клиент остался доволен тем, как мы вместе 
отработали сезон 2023 и вернулся к нам для возобновления рекламы в этом году.
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00 / 00

Посадочные страницы

смотреть сайт-каталог

https://fakel-gk.ru/
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Клиент обратился с проблемой, что заявок крайне мало и реклама не окупается. Компания 
занимается установкой фильтров по очистке воды. После анализа ниши и бизнес-интервью,мы 
поняли, что чтобы заказать фильтр, нужно знать показатели воды, поэтому изменили 
позиционирование компании и стали продавать “услугу по анализу воды”. Это первый контакт с 
потенциальным клиентом, после которого клиент наверняка обращается в ту же компанию для 
установки систем фильтрации. Доработали сайт, добавили формы захвата, добавили всё это в 
рекламные креативы.

Кейс: фильтры для воды

в 2,5 раза 
увеличили число обращений с 
сайта после изменения 
позиционирования

237 ₽
цена цели

5+ лет
клиент получает стабильно 
хорошие результаты: нужную 
загруженность отдела продаж и 
окупаемость рекламы



АГЕНТСТВО ИНТЕРНЕТ-
МАРКЕТИНГА ПОЛНОГО ЦИКЛА

Анна Стекольщикова — Руководитель отдела продаж Топ-7

ans@top-7.ru 

+7 (952) 456-97-77 | +7 (831) 42-36-777

https://t.me/anna_stk

Подписывайтесь в VK Заходите на наш сайт

Давайте начнём работать


